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Rezumat scurt 

Prezenta lucrare realizează o radiografie a sectorului IMM atât la nivel național cât și în 

context european și global, evidențiind importanța rolului pe care IMM-urile îl au în structura 

mecanismului economic prin reziliență și adaptabilitate, inovație și dezvoltare economică. 

Specificitatea sectorului IMM este analizată inclusiv prin prisma crizelor economice și 

geopolitice din ultimele decenii, fie că ne raportăm la criza din 2008, fie că vorbim de 

evenimentele mai recente marcate de pandemia COVID 19 sau impactul agresiunii Rusiei 

asupra Ucrainei. De asemenea, lucrarea de față analizează structural provocările cu care 

sectorul IMM se confruntă, în special din punctul de vedere al accesului la finanțare, 

evidențiind aspectele-cheie care ar trebui adresate de politicile de reformă, precum nevoia 

pregnantă de transparență și debirocratizare, implementarea unor politici și măsuri de 

reglementare care să țină cont de particularitățile sectorului IMM, conturarea unui cadru de 

finanțare-suport care să faciliteze accesul la resurse viabile și să sprijine IMM-urile în 

procesul complex de tranziție spre o economie durabilă. Astfel, lucrarea subliniază importanța 

unui ecosistem financiar și de reglementare sustenabil pentru IMM-uri, care să le permită 

acestora să fie motoare de creștere economică și inovare atât în perioade de stabilitate, cât și 

în perioade de criză. 
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